OVB vom 10.10.2009

Der hestndslar-Tipp

Prasentiert vom ersten Ruhestandsplaner im Kreis Rosenheim

Nur durch die weit in die Zukunft orlemlerte

Kapitals kann Ihre finanzielle Unabhéngig-
keit his ins hichste Alter erreicht werden.
Die gegenwdrtige Beratungspraxis von Ban-
ken, Finanz- und Vermdgensberatern fiihrt
allzu oft zum Verarmen im Alter, da ent-
scheidende Punkte wie die langere Lebens-
erwartung aber auch Inflation und anfallen-
de Steuern oft auBer Acht gelassen werden.
Deshalb soliten Sie drei Fragen stellen -
und beantwortet beknmmen

1. Rendite: Wie sollen sie Ihr Vermégen auf-
bauen, vermehren und schiitzen, um bis ins
hohe Alter finanziell unabhangig zu bleiben?

sen Sie erzielen, unter Einbeziehung der Steu-
ern und der Inflation, um Gberhaupt die Chan-
ce auf diese fmanZIeI!e Unabhéngigkeit zu ha-
ben?

2. Sicherheit: Wie sichern Sie Ihr Vermdgen
vor Inflatien, Wahrungsreform und Steuern?
Welche Folgen hat eine zu geringe Rendite-
chance auf Ihre Sicherheit? Bei 3 % (5 %) an-
genommener Inflation bekdme ein heute 50-
Jéhriger beispielsweise statt kalkulierten
2000 Euro Monatsrente mit 67 nur noch eine
Kaufkraftrente von 1210 (873) Euro monat-
lich.-Mit 75 waren es gar nur noch 955 (591)
Euro.

3. Verfiigbarkeit: Wie verfiigbar sollte Ihr Ka-
pital sein, etwa dann, wenn Sie Ihr Geld sofort

glied schwer erkrankt?
Die Antworten:
Lassen Sie sich von einem quallflzmr‘[en Ru-
hestandsplaner eine Strategie erstellen, die
derartige Szenarien absichert. Investieren Sie
-heute so, dass Sie die Chance haben mdg-
lichst langfristig das Familienvermogen zu er-
halten! Uberlegen Sie welche Wirtschaftsbe-

Berechnung des fiir den Ruhestand nitigen

Welche individuell notwendige Rendite mis--

brauchen, weil zum Beispiel ein Familienmit-

reiche es wahrscheinlich auch in Zukunft ge-
ben wird, so dass eine Investition entspre-

chende Sicherheit und Ertrdge bringen kann.

Es geht um das Erzielen Ihrer individugll not-
wendigen Rendite, um Ihre finanzielle Freiheit
im Alter sowie um eine reelle Chance, Ihr Ver-
madgen vor den oben beschriebenen Risiken
2U schiltzen.

Was glauben Sie persénlich welche Bergiche

des téglichen Lebens wird es auch noch in 50.

bis 100 Jahren geben, sodass eine hohe
Wahrscheinlichkeit besteht, durch eine Inves-
fition in derartige Bereiche, langfristig Ihr

Vermdgen zu erhalten? Anlageformen aus.

den Anlageklassen: Land- und Forstwirt-
schaft, Immaobilien, Gold, Edelmetalle, Roh-

“stoffe, erneuerbare Energien, Solar, Lebens-

mittel, Konsumgiter, Medizin, Technologie,
Chemle Bedarfsgiiter, TeEekommunlkatlon
und weitere. :

Uberlegen Sie selbst: Was ist sicherer, das
Sparbuch einer Bank, eine einzelne Versiche-
rung oder eine einzige Immobilie zu besitzen
oder ist es sinnvoller, sich:weltweit an hun-

derten Unternehmen zu beteiligen. Unterneh- -

men die marktgerechte Produkte und Dienst-
leistungen zu marktgerechten Preisen erstel-
len und vermarkten, Produkte und Dienstleis-
tungen, die wir selbst téglich nutzen.

Anleger, die 1924 und 1948 Staatsanleihen
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Entscheldende Fragen fiir lhren Ruhestand beantworten'

besaBen wurden in diesen Jahren durch die
Wahrungsreformen enteignet. Anleger die da-
mals Aktien besaBen, konnten ihr Familien-
vermogen vor dieser Entwertung sichern.
Denn die Unternehmen hlieben erhalten:

Eine breit gestreute, weltweite Anlagestrate-
gie wird vielleicht nicht das letzte Quéntchen
Rendite bringen. Sie haben jedoch die Chan-
ce,. langfristig sicherer lhre individuell not-
wendige Rendite und somit Ihre Ziele zu er-

reichen.

Fiir héhere Rend|techancen mussten Sie Tei-
le lhres Geldes in einzelne Bereiche, in Trends
investieren, die aktuell vielleicht Rendite brin-

. gen kénnten, sicherlich aber auch ein wesent-

lich grBeres Risiko mit sich bringen, Geld zu
verlieren. Derartige Investments kdnnen Sie
gerne beimischen, allerdings miissen Sie
selbst die Verantwortung fir das Ergebnis
ubernehmen. Bleiben Sie deshalb in der
Hauptsache, mit dem Hauptanteil Ihres heuti-

.gen Anlagevermdgens und Ihrer notwendigen
-Sparpléne, bei Ihrer, als Fundament Ihrer Ru-

hestandsplanung, gewahlten Hauptanl‘age.

Weitere Informationen zum Thema Ruhe-
standsplanung erhalten Sie bei einem per-
sinlichen Kennenlerntermin oder auf der
Seite des www.hdrd.de.

Huien Sie an - wir freuen uns auf Sie!




